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Antecedentes

La Asociacion DIH DATALIFE - DATALIFE DIXITAL INNOVATION HUB (en adelante DIH DATAIlife) con NIF G70603063, fue
establecida el 31 de octubre de 2019, bajo la Ley Organica 1/2002, de 22 de marzo, que regula el derecho de asociacién,
y estd registrada en el Registro Central de Asociaciones de la Comunidad Auténoma de Galicia con el nimero 2020-
23933-1 desde el 22 de enero de 2020.

El Hub DIH DATAlife es una iniciativa desarrollada dentro del marco de la Estrategia Gallega de los Polos de Innovacién
Dixitais, promovida por la Xunta de Galicia.

DATAlife es una asociacién privada, compuesta Unicamente por entidades juridicas, pymes o empresas impulsoras,
cuyos objetivos serdn promover los sectores de la bioeconomia, la salud y la sostenibilidad, incorporando tecnologias
como inteligencia artificial, analisis de datos, conectividad avanzaday ciberseguridad, e integrando las cadenas de valor
de la biotecnologia, el mar, la agroalimentacién, la silvicultura y la salud.

Para alcanzar todos sus objetivos, DIH DATAlife llevara a cabo una serie de actividades como el disefio y ejecucion de
programas e iniciativas, participacion en proyectos y programas de subvenciones en todas las areas, grandes proyectos
de tractores, formacidn, presentaciones y organizacion de eventos y conferencias, establecimiento de espacios de
aprendizaje, laboratorios, etc., y colaboraciéon con Administraciones Publicas y otros HUBS.

Aunque por su naturaleza privada DIH DATAlife no esta obligada a aprobar las Instrucciones Internas de Adquisiciones,
nuestra organizacion quiere autoimponerse el cumplimiento de una serie de principios de contratacién como los que
informan la contratacion del sector publico.

En consecuencia, DIH DATAlife asume un compromiso con los principios de publicidad, competencia, transparencia,
confidencialidad, igualdad y no discriminacidn, garantizando que se celebren contratos con las empresas que presenten
las mejores propuestas. Asi, los contratos DIH de DATAIlife estan regulados por instrucciones internas de contratacién
(en adelante denominadas ICl).

DIH DATAlife nacié con el reto de desarrollar una propuesta de valor que permita aprovechar la iniciativa de la Comision
Europea para promover la inversién en la digitalizacién de la industria y la creacion de nuevas condiciones
macroecondémicas para la revolucién industrial digital.

Esta licitacion forma parte del proyecto AgrifoodTEF, la red de Instalaciones Europeas de Pruebas y Experimentacién
(TEF) dedicada a acelerar la adopcion de la IA y la robdtica en la agricultura y la alimentacion. AgrifoodTEF ayuda a las
empresas a probar y validar sus soluciones en entornos reales de toda Europa — para que puedan salir al mercado mas
rdpido, con tecnologias fiables y probadas.

El Nodo Espafiol de AgrifoodTEF ofrece infraestructura, experiencia y apoyo de Ultima generacion, abarcando diversas
areas geograficas y condiciones climaticas para experimentar, probar y validar nuevas tecnologias, fomentando la
transformacion digital y la sostenibilidad en la agricultura, la ganaderia y la produccion alimentaria en Espafia. También
ofrece experiencia en investigacion cientifica, granjas experimentales, ensayos de campo, gestion de datos, IA,
transferencia de tecnologia y aseguramiento de la calidad. Esta amplitud permite abordar los desafios agricolas
utilizando tecnologias avanzadas, incluyendo NIRS, riego inteligente, teledeteccion, observacion de la Tierra y robdtica
agricola.

El Nodo Espafiol es un consorcio de nueve socios que redne a las principales universidades (Universitat de Lleida y
Universidad de Cérdoba), centros de investigacion (Agrotecnio y Gradiant) y polos de innovacion (Parc Agrobiotech
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El proyecto AgrifoodTEF se desarrolla a través de “Paquetes de Trabajo” (WP, Work Packages) entre los cuales se
reparten todas las actividades. El WP5 — Front Office, tiene como objetivo general establecer el “front office” de
AgrifoodTEF para aumentar su visibilidad, contactar con los grupos de interés relevantes e involucrarlos en las
actividades del proyecto y garantizar la sostenibilidad de los servicios ofrecidos. Una de las actividades principales del
WP5 es la de “Business Support and Market Intelligence”: el apoyo al negocio de los TEFs pasa por la definicion de un
Modelo de Negocio y su desarrollo en un Plan de Negocio para que los servicios ofrecidos sean sostenibles y los TEFs
sigan funcionando después del acabarse de la financiacién, contando con un modelo de negocio sostenible.

Para eso, se lograron avances significativos en el desarrollo de estrategias y modelos de negocio de sostenibilidad para
la fase posterior al proyecto. El nodo espafiol contribuyé en el andlisis de mercado y en encuestas destinadas a mapear
empresas agrotech y la demanda de servicios. Se realizaron talleres y reuniones internos centrados en perfeccionar la
metodologia de planificacién empresarial, incluyendo enfoques TAM/SAM/SOM, y en evaluar oportunidades como una
etiqueta "validada por AgrifoodTEF", lo que llevd a la creacién de un grupo de trabajo dedicado al "Modelo de Negocio
de Nodo Espafiol". El nodo también compartio su perspectiva durante seminarios web a nivel europeo e intercambios
entre nodos, asegurando la alineacién con las mejores practicas y apoyando la creacién de un marco sélido para la
viabilidad a largo plazo.
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Objeto del contrato

El propdsito de estas especificaciones es determinar las condiciones que regiran la contratacién por parte de DIH
DATAlife del desarrollo de un Modelo de Negocio y Plan para AgrifoodTEF Spanish Node, que incluira los siguientes
servicios:

e Desarrollo de un modelo de negocio para las instalaciones de pruebas y experimentacion (TEFs) del
nodo espafiol

Naturaleza del contrato y régimen legal
El contrato sera de caracter privado, ya que DIH DATAlife, como asociacion privada, no esta incluida en el ambito
subjetivo de aplicacion de la Ley 9/2017, de 8 de noviembre, sobre Contratos del Sector Publico (en adelante LCSP).

Cualqguier asunto litigioso debe ser purificado ante la jurisdiccion civil, siendo sometido en cualquier caso a los Tribunales
de Santiago de Compostela.

Las Instrucciones de Contratacién Interna (ICl) del DIH DATALIFE serdn complementarias en todo lo que no esté previsto
en estas especificaciones. Las ICl pueden consultarse en https://www.dihdatalife.com/ .

Objetivos especificos

1. Comprender y analizar el mercado europeo de IA y robdtica agroalimentaria, tanto en términos de demanda
como de competencia para detectar oportunidades de mercado viables.

2. Analizar la cartera de servicios actual y el posicionamiento del Nodo espafiol dentro de la red AgrifoodTEF y el
mercado europeo de IA agroalimentaria.

3. Identificar y evaluar fuentes de ingresos viables para el Nodo Espafiol mas alla del periodo de financiacion del
proyecto.

4, Desarrollar un modelo de negocio estructurado para el Nodo Espafiol, cubriendo diferentes etapas: detectar la

oportunidad, enfoque de ir al mercado y madurar e iterar bloques (detalles en la metodologia de sostenibilidad
de nodos en espafiol).

5. Construir este modelo de negocio utilizando, entre otros, contenidos y metodologias previas ya disponibles en
el nodo espafiol.

6. Alinear todos los resultados con el marco de sostenibilidad y los requisitos de informes de sostenibilidad de
AgrifoodTEF.

7. Elaborar un Plan de Negocio plurianual proyectando la sostenibilidad financiera para el periodo posterior a la
finalizacion del proyecto (después de 2027).

8. Proporcionar recomendaciones concretas y accionables respecto a la implementacidén y gobernanza de la
oportunidad de negocio (caso de que se identifique una oportunidad viable y se acuerde por los socios su puesta
en marcha).

PLIEGO DE PRESCRIPCIONES QUE REGIRAN LA CONTRATACION DEL DESARROLLO DEL MODELO DE NEGOCIO Y PLAN DE
AGRIFOODTEF EN ESPANA

EXPEDIENTE DATALIFE_028-2026

Call: [DIGITAL-SIMPLE] — [DIGITAL-2022-CLOUD-AI-02-TEF-AGRIFOOD]

= 6 & >
PR P A DY L VYD



https://www.dihdatalife.com/

F (7 TEF

101100622/agrifoodTEF

Alcance del trabajo y entregables
El subcontratista deberad llevar a cabo las siguientes tareas y producir los entregables descritos a continuacion. El trabajo
se organiza en tres fases interdependientes.

| Input from EU coordination )
’ -l
By 8. Go to market
opportunity approach
* S

Qutput to EU coordination

llustracion 1- Flujo metodoldgico

Fase 1 — Detecting the opportunity
Tareas
e Revisar el Formulario de Solicitud de AgrifoodTEF y la documentacién existente del WP5, incluyendo las
iteraciones disponibles del entregable E2. Documento de Modelo de Negocio (disponible tras firma del
contrato), ademas del catalogo de servicios del proyecto?

e Realizar un analisis estructurado de la cartera de servicios del Nodo Espafiol (fisico, digital y servicios de
conformidad/ELSA), incluyendo las estrategias actuales de precios, la base de recursos y los servicios prestados
hasta la fecha.

e Mapear el panorama nacional relevante para los servicios de pruebas y experimentacion en IA y robdtica en
agroalimentacion, identificando los factores de demanda, el panorama competitivo y el contexto regulatorio
(Ley de IA de la UE, Politica Agricola Comun, Pacto Verde). (ver llustracion 2)

! https://agrifoodtef.eu/catalogue-of-services
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1.Better Knowing &

Managing ourselves

2.Better Knowing end
users Markets

3.Approaching Target
Markets

agrifood

(}@TEF

4.Analyzing
competition

Each country partner to identify “red bnes®
what they cannot or don't intend to do
0.8 setling & potential new business,
investing certain type of resources in it (in
kind & money ..}, other relevant condtiors
to “go to market®

Apprave steps ahead

Assign tashs” leaders, establish timeframes
for each task and for the whole block

Structure main target markets (end users)
by nature (agriouskure, Ivestock farming
ard food industry) - from sectors to
subsectors

Define criteria and select / priceitize sectoes
& subsectors - niches of opportunity

Profiing those niches of opportunity:
*  Foonomic volume & valoe added
. Declared interests, man concerms, ...
*  Trends in technology adogtion

Specfic  areas  of  technology
application in A & Robotiks [eg:
rrigation, diseases, feeding, ) and
penetration lewel

Preselect maost  interesting  niches of
opportunity for your region

Agiregate at node level all sugpested
niches and then select the most interesting
onis  (sectars & wlbdectors) at both
regional & country level

Map type of agents In the technology
value chan for country selected niches
and thew role in it Check if one techmology
volue chown is representative for ofl Agents
might be: businesses, RTOs, ather,

st of competitorx identify whoe i
offering simiar services to TEF main ones
{TBD). identify evidences and their tarpet
chants, Lst of direct competitors: both
eitablshed & new entrants, could be akio
competing projects to JEE Separate btw
Al & Robotics if mecessavy.

identify potentid TEF customers within
the chain jonly for most relevant services).
List them and do, If possible, do some
primary resecvch 1o detect the real mateh
profife(s) & identify key critersa for buying

Quantify & quality (varables TBD) target
chonts corrmponding to thene “matching”
profiles. Priceitize degree of
attractweness. Quantification: ot reglonal,
national and £V leve) - if possible

More detalded view on competitors: their
offersand prices.

Define criteris for comparing apparent
valse and price of relevant comgetitor
offers. Try to contact some of their clients
to obtain their needs & perceived vale of
compelitors” services - basic feedbock

Apply those oiteria 10 competition
relevant offers, identfy perceived USP
(Unique Selling Points)

Prioritize areas of apportunity fee our
node according o previcws information on
target markets & competitors. in terms of

* Sectors & swbsecton

= Regons / countries

* AL ROBOUCS Iponaece

= Prefered customer segments
Ky neeck and pains 10 be sobed

Identify areas of potential opportunnty for
other nodes and exchange the info

llustracion 2- Bloques 1-4

Entregable E1
Detecting the opportunity Report. Formato: PDF + Archivo fuente editable (DOCX).

Fase 2 — Go to Market Approach

Tareas
Disefiar un modelo de negocio para el Nodo Espafiol utilizando un marco estructurado (basandose en una
metodologia previa ya desarrollada), alineado con estos bloques basicos referenciados debajo:
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5.Positioning ourselves

Entregable E2

Define our mission & vision,
Define and refine key variables for cur key
offer by target market

*  Target segments

* Intended position in the technology
value chain(s) - TRL scope

*  Balance btw Al & Robotics
. Cholce of service, products or both
+  Linels) / types of services: breadth

*  Eaamples  of key services  and
attributes to solve the key pains and
£ain in the market.

*  Customization vs standardization vs
mix

+  Price strategy and ranges for key
senvices

+  Value equation: position ourselves in
key buying criteria vs prices

+  Geographical scope and priorities

Value proposition(s) by target market
make sure we create value for the market
and for ourselves (not cannibalizing and
building on sinergies)

6.More marketing mix

on the way

By target market if necessary):

*  Mix and relative weigh of sales &
promation channels

*  Design of pre-sales, sales and post
sales activities

*  Desgn of channel structure and

support: basic  action plan  and
resources needed  (profiles, SW,
rewards, ...}

*  Basic promaotion plan

*  Coordnation model for
dndsion amangst partners

selling:

*  Sales plan: expected revenues &
costs by

*  Geography

* Segment

* Al & Robotics

¢ LUne|s) of services
And now we have the right side of the BMC
(customer segments, volue propasitions,

customer relations, channels and revenue
structure)

llustracion 3- Bloques 5-6-7

7.Mapping the
technical side and
overall resources

Lst resources (facilities, teams, .| &
activities (marketing & technical ones)
needed to make it work (deploy the sales
plan)

Identify available resources in the node vs
*greenfield” ones (need to buy) vs other
to subcontract

Model of technical provision
Estimate assodated costs & investments

per target marketand category

*  Operating costs [staff, corsumables,
other)

*  Capital costs
Characterize each costs & investment
accordingto its behaviour:

+ Variable costs

*  Semifived costs
And now we have almost the left side of

the BMC (activities, resources, cost
structure)

Go to Market Document — Un documento estructurado. Formato: PDF + archivo fuente editable (DOCX).

Fase 3 — Business Plan and Governance

Tareas

e Desarrollar un Plan de Negocio plurianual (cubriendo al menos los afios 1-3 tras el proyecto, es decir, 2028—
2030) integrando los resultados de las Fases 1y 2.

e Incluye proyecciones financieras: ingresos proyectados por categoria de servicio, estructura de costes, analisis
de punto de equilibrio y estimaciones de flujo de caja. Costes e inversiones estimados requeridos.

e Formular un resumen ejecutivo adecuado para ser presentado ante la Junta de Estrategia de AgrifoodTEF y
cofinanciadores nacionales. Si se encuentra una estrategia viable, asesoramiento sobre gobernanza empresarial
y gestién de la entidad / vehiculo que podria requerir el lanzamiento del negocio (bloque 8).
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8.Building the
financials &

Establishing the
governance

Detailed contributions by partner

Building the P&L, the balince sheet and
the cash flows (3 to 4 years)

Semulating profitability, payback and so on
Adjust and iterate as necessary
Economicevaluation and spproval
Establishing an adequate vehide for
governing the business and defining its

structure

Defining the partnership main
responsibilties and rights of each partner

Coordinating with the rest of the TEF
project

Go to marketdecsion
llustracion 4 - Bloque 8

Entregable E3
Business Plan — Un documento completo. Formato: PDF + archivo fuente editable (DOCX) + Excel con proyecciones

financieras.

Resumen de entregables

Ref. Entregable Formato Fecha limite

El Informe de analisis situacional PDF + DOCX 6 semanas desde Ia
firma del contrato

E2 Documento de Modelo de Negocio | PDF + DOCX 12 semanas desde la
firma del contrato

E3 Proyecciones econdémico — PDF + DOCX 16 semanas desde la
financieras y gobernanza de |la firma del contrato
nueva entidad (incluyendo Resumen
Ejecutivo)

E4 Fuentes de datos e informacién y PDF + DOCX 16 semanas desde la
materiales de trabajo firma del contrato
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Requisitos técnicos y metodoldgicos
Todo el trabajo realizado bajo este subcontrato debera cumplir con los siguientes requisitos.

Alineacién con el Marco AgrifoodTEF

Todos los resultados deben ser coherentes con el Formulario de Solicitud AgrifoodTEF (Parte B, Enmienda 5),
los objetivos del WP5 vy la estructura del entregable D5.2.

El Plan de Negocio debe ser directamente utilizable como la contribucién de DIH DATAlife a la estrategia
consolidada de sostenibilidad del consorcio.

El subcontratista debe participar en al menos dos sesiones de trabajo estructuradas con el equipo del proyecto
DIH DATAlife: una reunién de inicio y un taller de validacién antes de la presentacion de D3.

Debe proponerse una reunion y agenda dedicadas con socios espafioles para explicarles los avances, obtener
su feedback y clarificar acuerdos y proximos pasos respecto al alcance planteado.

Normas metodoldgicas

El andlisis situacional debe basarse en datos primarios y secundarios verificables. Las hipdtesis y afirmaciones
deben estar suficientemente explicadas y fundamentadas.

Las proyecciones financieras deben basarse en datos de mercado documentados y suposiciones realistas, no
en referencias genéricas.

Idioma y formato

Todos los entregables deberan producirse en inglés y espafiol.

Los documentos deben entregarse tanto en formato PDF como DOCX para permitir la integracién en los
informes del consorcio.

Se proporcionara un resumen ejecutivo de cada entregable en espafiol para facilitar la comunicacién con los
actores nacionales y cofinanciadores.

Presupuesto maximo
La cantidad maxima disponible para este subcontrato es de 16.000,00 EUR (dieciséis mil euros). Las ofertas que superen
este techo serdn declaradas no conformes y excluidas de la evaluacion.
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Criterios de elegibilidad y seleccion
Criterios de elegibilidad (Aprobado/Suspendido)

Para ser elegibles, los licitantes deben cumplir todas las siguientes condiciones:

e Ser una entidad legalmente constituida (empresa, consultoria, organizacién de investigacion o profesional
individual) con capacidad para celebrar un contrato de servicios.

¢ No hay conflicto de intereses con DIH DATAlife ni con ningun socio del Nodo Espafiol AgrifoodTEF.

e No estar sujeto a motivos de exclusidn segun lo definido en el articulo 136 del Reglamento Financiero de la UE
2018/1046.

e Poder emitir una factura conforme a las normativas espafiolas y europeas.

Evaluacién
La adjudicacion del presente contrato se realizara mediante la aplicacién de una pluralidad de criterios con objeto de
seleccionar la oferta con mejor relacion calidad-precio:

Criterio Puntuacion Maxima

Calidad de la oferta: Criterios de 30
enfoque técnico, metodologia y
estrategia de desarrollo
Experiencia previa 20

Perfil del equipo de trabajo 10
Precio 40

100

Tabla 1- Criterios de evaluacion

Criterios evaluables mediante juicio de valor

Serd necesario alcanzar una puntuacion minima del 50% de la puntacién en el conjunto de los criterios cualitativos, para
garantizar una minima calidad de la propuesta. De no alcanzar el umbral minimo de puntuacién, la oferta del licitador
serd excluida, sin necesidad de proceder a la apertura del sobre B.

Calidad de la oferta: 30 puntos

Se valorara la originalidad, claridad explicativa de la metodologia propuesta, y la identificacion de las diferentes fases o
etapas de elaboracion del estudio y su concrecién temporal.

Experiencia Previa: 20

Se valorara con hasta 20 puntos el conocimiento previo de la entidad licitadora sobre el ecosistema en Espafia y/o
tecnologias disruptivas aplicadas a los sectores objeto del proyecto.
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Equipo de trabajo: 10 puntos
Se valorara con hasta 10 puntos la experiencia/cualificacién del personal adscrito al proyecto

Criterios evaluables mediante formula
La evaluacion de las ofertas conforme a los criterios cuantificables mediante la mera
aplicacién de férmulas se realizara tras efectuar previamente la de aquellos otros criterios en que no concurra esta

circunstancia, dejandose constancia documental de ello.

Precio: 40 puntos
Se valorara la reduccion sobre el precio de licitacion del siguiente modo:

. Oferta econémica mas baja
Pi=Pmaxx (- / — = )
Oferta econémica del licitador

Pmax= 40 puntos
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ADJUDICACION

De conformidad con los Estatutos de la DIH DATALIFE el érgano de contratacion es la Junta Directiva, asistida por la
Mesa de contratacion, cuya composicién y funciones se describen en las IIC de la DIH DATAlife. La Junta Directiva
procederd a la adjudicacién del contrato una vez revisada la propuesta de la Mesa, y la documentacién aportada por el
licitador. Cuando el érgano de contratacion no adjudigue el contrato de acuerdo con la propuesta formulada por la
Mesa debera motivar su decision, salvo que declare desierto el procedimiento. La adjudicacion se publicara en el drea
de contratacion de la pagina web de la DIH DATALIFE, indicando la identidad del adjudicatario y el importe adjudicado.
Se considerard acreditada la capacidad y solvencia de la entidad licitadora mediante la declaracién responsable y la
documentacion técnica enviada. DATAlife se reserva el derecho de solicitar a la adjudicataria otras formas de
acreditacion si lo considera necesario, entre ellas:

Escrituras de la sociedad, donde conste el objeto social, asi como los estatutos.

Cuentas anuales aprobadas y depositadas

Relacion de los principales trabajos ejecutados en los Ultimos tres afios relacionados con el objeto del presente
contrato, indicando importe, la fecha y el destinatario, publico o privado de los mismos.

Certificaciones de los trabajos indicados expedidos por los drganos competentes de la Administracién Publica,
o cuando sea un destinatario privado, un certificado del cliente o una declaracion responsable del propio
licitador.

CONTRATACION

Se debera formalizar el contrato por escrito en un plazo maximo de 7 dias naturales desde la adjudicacion. El contrato
tendrd naturaleza privada. Cualquier cuestion litigiosa deberd depurarse ante la jurisdiccion civil, sometiéndose en todo
caso a los Tribunales de Santiago de Compostela.

MODIFICACION DEL CONTRATO

La modificacién del contrato solo sera posible durante su vigencia y por mutuo acuerdo de ambas partes, siempre que
no se varien los aspectos determinantes de la licitacién y venga determinado por el interés de la DIH DATALIFE.

En ningun caso se podran admitir modificaciones que puedan alterar la naturaleza global del contrato inicial o que sean
sustanciales.

Son sustanciales las modificaciones que introduzcan condiciones que, de haber figurado en el procedimiento de
contratacion inicial, habrian permitido la seleccién de candidatos distintos de los seleccionados inicialmente o la
aceptacion de una oferta distinta a la aceptada inicialmente o habrian atraido a mas participantes en el procedimiento
de contratacion.

En este caso serd necesaria convocar una nueva licitacion, salvo que el cambio de contratista no sea posible por razones
de tipo técnico o econdmico, y motive incompatibilidades o dificultades técnicas desproporcionadas, inconvenientes
significativos o un aumento sustancial de los costes.

Las variaciones que se introduzcan seran las estrictamente indispensables para responder a la causa objetiva que la
haga necesaria.

CAUSAS DE RESOLUCION DEL CONTRATO

El incumplimiento de cualquiera de las obligaciones establecidas en el presente pliego, asi como de aquellos
compromisos asumidos por el adjudicatario en su oferta, serdn causa de resolucion anticipada del contrato.

Ademas, podran ser causa de resolucion:
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a) Fuerza mayor que impida el cumplimiento, total o parcialmente, de las obligaciones del contrato.
b) Cese de actividad, liquidaciéon o imposibilidad de prestar el/los servicios.
)

Impago de los servicios prestados.

d) Mutuo acuerdo de las partes
La resolucién del contrato se realizard sin perjuicio de las indemnizaciones que correspondan por la responsabilidad en

que incurra la parte a la que se impute la causa de resolucién.
DIH DATALIFE podra prohibir participar en licitaciones por un periodo de hasta dos afios a aquellos adjudicatarios cuyos

contratos se resolviesen por causas a ellos imputables.

(@)
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RESPONSABLE DEL CONTRATO

DIH DATALIFE designard una persona responsable del contrato, que tendrd la interlocucion directa con el adjudicatario,
gue también deberd nombrar a una persona responsable dentro de su organizacion.
Todas las dudas, problemas e incumplimientos deberan ser fehacientemente notificados a los respectivos responsables.

FACTURACION Y PAGO
El adjudicatario o adjudicatarios podran facturar en 4 hitos de facturacion:

25% tras la aceptacién formal y firma del contrato

25% tras la aceptacién formal del entregable E1 — Fase 1.
25% tras la aceptacién formal del entregable E2 — Fase 2.
25% tras la aceptacién formal del entregable E3 — Fase 3.

HwnNe

DIH DATALIFE procederd al pago de las facturas en el plazo de 30 dias desde su recepcion mediante transferencia
bancaria.

PROTECCION DE DATOS

En cumplimiento de la normativa vigente en materia de proteccién de datos, a saber, el Reglamento (UE) 2016/679 del
Parlamento Europeo y del Consejo de 27 de abril de 2016, relativo a la proteccion de las personas fisicas en lo que
respecta al tratamiento de datos personales y a la libre circulacion de estos datos y por el que se deroga la Directiva
95/46/CE (Reglamento general de proteccion de datos — RGPD), y la Ley Orgénica de Proteccion de Datos y Garantia de
Derechos Digitales (LOPDGDD, Ley Organica 3/2018 de 5 de diciembre), se informa a los licitadores que sus datos van a
ser tratados por la DIH DATALIFE, que es la responsable del tratamiento de los datos de caracter personal, con la
finalidad de gestionar el proceso de contratacién. Los datos tratados son sus datos identificativos, de caracteristicas
personales, circunstancias sociales y datos académicos y profesionales, que el licitador incorpora a la propuesta de
participacién en la licitacion.

La base de legitimacidn del tratamiento es la ejecucion de un contrato entre el licitador y el responsable del tratamiento,
o para la aplicacién a peticion de aquel de medidas precontractuales, asi como una obligacién legal impuesta por la Ley
9/2017, de contratos del sector publico.

Los datos tratados se conservardn durante todo el proceso de licitacién y mientras duren los plazos de prescripcion para
el ejercicio de acciones.

Los datos se conservaran durante el tiempo de prescripcion de las acciones, que es de 5 afios para aquellas que no
tienen plazo especifico.

Se informa a los solicitantes que no se realizardn cesiones de sus datos salvo que por obligacién legal sea necesario a
otros entes u organismo publicos. Sin perjuicio de esto, es posible que sus datos sean tratados por un comité de expertos
externos contratados que asistan a la mesa de contratacion en la valoracion de las ofertas.

No se realizaran transferencias internacionales de datos.

En cualguier momento, como solicitante podra ejercer sus derechos a acceder, rectificar y suprimir los datos, a la
portabilidad de los mismos, a la limitacion en su tratamiento, asi como a su oposicién al mismo, debiendo ponerse en
contacto con el responsable del tratamiento a través del registro de la entidad, bien en la sede electrdnica o bien
presencialmente en la sede indicada en estos pliegos. También se podrda enviar un correo electrénico a
info@dihdatalife.com, acompafiando un documento identificativo (DNI, etc.).

En todo caso, se podrd consultar la informacion adicional detallada en la Politica de Proteccion de Datos que figura en
la pagina web:
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https://www.dihdatalife.com/politica-privacidad/

PROPIEDAD INTELECTUAL

Los trabajos contratados, en su totalidad o en cualquiera de sus fases, seran propiedad de DIH DATAlife, que adquiere
los derechos de propiedad intelectual en exclusiva de los trabajos realizados.

Si para la realizacién del objeto del contrato se precisaren derechos de propiedad intelectual de terceros distintos del
adjudicatario, este debera aportar con su oferta la correspondiente cesién de su titular para los efectos del
cumplimiento del contrato, teniendo en cuenta la anterior prevision, aunque, en este caso, la cesién puede no ser con
caracter exclusivo.

OBLIGACIONES EN MATERIA DE COMUNICACION

El adjudicatario usara siempre la imagen corporativa de DIH DATAlife y/o Agrifood TEF. Ademas, se deberd cumplir los
requisitos de publicidad que la financiacion de este contrato imponga. DIH DATAlife podrd dar instrucciones al
adjudicatario en esta materia, que seran de obligado cumplimiento, y tendran contenido esencial.

El adjudicatario informara a todas las entidades receptoras del servicio de la financiacién, asi como de las obligaciones
gue conlleva su aceptacion.

CONTACTO

Para cualquier duda en relacién con estos pliegos y el procedimiento de contratacion, pueden dirigir un correo
electrénico a admin@dihdatalife.com.
Los datos de contacto de la entidad contratante son:
» Denominacién: DIH DATAlife - HUB DE INNOVACION DIXITAL DATALIFE
e NIF: G70603063
e Direccién: Rua Gomez Ulla 18 — 32 izqd, Santiago De Compostela, Codigo postal: 15702
Y para que conste, firmo la presente declaracion.

En Santiago de Compostela, a 25 de mayo de 2026

D. Juan Sebastian Pantoja Conde

Presidente de DIH DATALIFE
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Anexo |: Modelo de Declaracion Responsable

D./D2. XXX, con domicilio a efectos de notificaciones en CIUDAD, calle XXX, codigo postal XXX, con NIF n2 XXX, en
representacion de la entidad XXX, con NIF n2 XXX, a efectos de su participacion en licitacién XXX (indicar nombre de la
licitacidn) convocada por la Asociacién DIH DATALIFE - HUB DE INNOVACION DIXITAL DATALIFE, con NIF niimero

G70603063

DECLARA BAJO SU RESPONSABILIDAD

1. Que posee capacidad y solvencia, tanto econdmica y financiera, como técnica y profesional, para ser contratada en
el marco de esta licitacion.

2. Que no se encuentra en ninguna de las prohibiciones del articulo 10 Ley 9/2007, de 13 de junio, de subvenciones
de Galicia, para ser beneficiario de subvenciones. Estas prohibiciones son las siguientes:

a.

Haber sido condenada mediante sentencia firme a la pena de pérdida de la posibilidad de obtener
subvenciones o ayudas publicas.

Haber solicitado la declaracién de concurso, ser declarados insolventes en cualquier procedimiento,
hallarse declarados en concurso, salvo que en este hubiese adquirido la eficacia un convenio, estar sujetos
a intervencion judicial o ser inhabilitados conforme a la Ley concursal, sin que concluya el periodo de
inhabilitacion fijado en la sentencia de cualificacién del concurso.

Haber dado lugar, por causa de la que fueran declarados culpables, a la resolucién firme de cualquier
contrato celebrado con la administracion.

Estar incursa la persona fisica, los administradores de las sociedades mercantiles o aquellos que ostenten
la representacion legal de otras personas juridicas en alguno de los supuestos de incompatibilidades que
establezca la normativa vigente.

No hallarse al corriente en el cumplimiento de las obligaciones tributarias o frente a la Seguridad Social o
tener pendiente de pago alguna otra deuda con la Administracion publica de la Comunidad Auténoma en
los términos que reglamentariamente se determinen.

Tener la residencia fiscal en un pais o territorio calificado reglamentariamente como paraiso fiscal.

No hallarse al corriente de pago de obligaciones por reintegro de subvenciones en los términos que
reglamentariamente se determine.

Haber sido sancionado mediante resolucién firme con la pérdida de la posibilidad de obtener subvenciones
segln la presente Ley o la Ley General Tributaria.

Estar la asociacién incursa en las causas de prohibicidn previstas en los apartados 5y 6 del articulo 4 de la
Ley Orgdnica 1/2002, de 22 de marzo, Reguladora del Derecho de Asociacion.

Haberse suspendido a la asociacion el procedimiento administrativo de inscripcion por encontrarse indicios
racionales de ilicitud penal, en aplicacién de lo dispuesto en el articulo 30.4 de la Ley Organica 1/2002, en
tanto no recaiga resolucion judicial firme en cuya virtud pueda practicarse la inscripcién en el
correspondiente registro

Lo mismo se aplicara a las agrupaciones previstas en el segundo parrafo del apartado 3 del articulo 8 de la presente

Ley cuando concurra alguna de las prohibiciones anteriores en cualquiera de sus miembros.

3. Que no ha percibido otras subvenciones para la realizacién de la actividad objeto de esta contratacion.

4. Que no se le puede considerar un intermediarios o asesor, ni que su retribucién se define como un porcentaje de
coste total de la operacion, salvo que dicho pago esté justificado con referencia al valor de mercado del trabajo
realizado o los servicios prestados.

5. Que ni usted personalmente ni su entidad se encuentran vinculadas a DIH DATALIFE o a los miembros del consorcio
Agrifood TEF, salvo que la contratacion se realice de acuerdo con las condiciones normales de mercado. Se estara
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a la definicion de entidad vinculada prevista en el art. 43 del Reglamento de la Ley 9/2007, de subvenciones de
Galicia, aprobado por Decreto 11/2009, de 8 de enero.
6. Que ni usted personalmente ni su entidad han sido solicitantes de ayuda o subvencidn en la misma convocatoria y
programa que no hubieran obtenido subvenciéon por no reunir los requisitos o no alcanzar la valoracion suficiente.
La falsedad en la emisidon de la declaracion responsable implicara la exclusion del procedimiento de licitacion,
pudiendo la DIH DATALIFE prohibir participar a dicho licitador en cualquier contratacién con la DIH DATALIFE por un
plazo de hasta dos afios, sin perjuicio de otras responsabilidades civiles o penales que se puedan derivar.
Firmado:
Nombre y apellidos
DNI:

PLIEGO DE PRESCRIPCIONES QUE REGIRAN LA CONTRATACION DEL DESARROLLO DEL MODELO DE NEGOCIO Y PLAN DE
AGRIFOODTEF EN ESPANA

EXPEDIENTE DATALIFE_028-2026

Call: [DIGITAL-SIMPLE] — [DIGITAL-2022-CLOUD-AI-02-TEF-AGRIFOOD]

A 4 A . / X \ >
P U Pl DY A<D

AR -‘ ISV

VA



(7 TEF

101100622/agrifoodTEF

Anexo Il: Modelo de oferta para los criterios de evaluables mediante formula
Expediente Datalife_028 2026
Objeto: Servicios de consultoria necesarios para llevar a cabo “DESARROLLO DEL MODELO DE NEGOCIO Y PLAN DE
AGRIFOODTEF EN ESPANA"
Razdn social del licitador:

o NIF:

e Domicilio social:

e Teléfono:

e Correo electronico:
El/la abajo firmante, en virtud de la representacién que ostenta, se compromete, en nombre de su representado, a la
ejecucién del objeto del contrato descrito en esta propuesta y de acuerdo con los pliegos de condiciones que lo rigen,
en los términos siguientes:

Precio ofertado (sin IVA):
IVA:

Firmado:
Nombre y apellidos
DNI:
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